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Aipatron di Md il 90% delle quote Laser
Paolo Contaresta presidente con il 10%

Firmata |'acquisizione da parte di Dedagroup della famiglia Podini. Sedi e addettinon sono in discussione: «Cosi sicresces

Simaona Bombonato / IVREA

Laser passa nelle mani della
famiglia Podini, patron dei
discount Md. 11 90% dell’a-
zienda diinformatica guida-
tadall'eporediese Paolo Con-
ta, presidente di Confindu-
stria Canavese, € stato infat-
ti acquisito da Dedagroup
Business Solutions (I'open
business company figlia di
Dedagroup spa della fami-
glia Podini), da 25 anni atti-
va nell’evoluzione digitale
dibanche, assicurazioni, im-
prese: 11sediinItalia perun
totale di 450 collaboratori.
I110% di Laser resta in capo
aConta, oranominato presi-
dente del Cda, mentre Enri-
co Bellinzona, piemontese
di Tortona, ne ¢ il nuovo
ceo.

ILLEGAME CON ILTERRITORIO

«Con Laser, Dedagroup Busi-
ness Solutionsrafforzail pro-
priolegame con il Nord ove-
st—commenta Bellinzona —.
Una scelta fatta in continui-

mettera di accompagnare
ancora pil efficacemente le
impreseall'internodi percor-
si di digitalizzazione che ri-
spondano alle loro specifi-
cheesigenze».

GESTIONE DATI: ILPLUS

Paolo Conta, presidente del
Consiglio di amministrazio-
ne di Laser, sottolinea come
«dalla nostra nascita, abbia-
mo sviluppato importanti
competenze digitali nella
progettazione e svilugﬁpc di
soluzioni applicative che tro-
vanonella gestione, elabora-
zione e interpretazioni dei
dati e nell'utilizzo delle tec-
nologie piti all'avanguardia,
un punto cardine di innova-
zione che ci permette lavora-
re al fianco delle Pmi e di
grandi player multinaziona-
lidella manifatturaedelle te-
lecomunicazioni».
Ora«mettiamoa fattor co-
mune con l'esperienza di
unarealta primaria come De-
dagroup Business Solu-
tions, il che ci permettera di

dustriale e filiera finanzia-
ria, per favorire lo sviluppo
dell’ecosistema di imprese,
banche, compagnie e assicu-
rative decisivo per la cresci-
ta economica dei territoris.
L'acquisizione, quindi, non
cambieralavocazione diLa-
ser. «Viceversa vanno a raf-
forzarsi-sottolineaatal pro-
posito Conta — la vocazione
e l'approccio verso i nostri
clienti basati su forti compe-
tenze tecnologiche che ci
hanno permesso di guada-
gnare la loro fiducia, si con-
solidano ulteriormente pro-
prioperlasintonia e comple-
mentarita che ¢’¢ con Deda-
group Business Solutions».
Invista cisono potenziamen-
tidi personale, mentre & fuo-
ri discussione il manteni-
mento delle sedi di Strambi-
no e Aosta, come presidi sul
territorio strategici, assicura
Paolo Conta: «I piani di svi-
luppo concordati e il mante-
nimento delle sedi vanno in
quella direzione. L'ingresso
in Dedagroup Business Solu-

Laser nellasuasede di Strambino, invia lvrea, e nellefoto piccol

Politecnico di Milano, il
26% delle Pmi italiane ha
aumentato gli investimenti
in digitale per effetto della
spinta derivante dal Pnrr.
«Questo mi fa ben sperare
che si stia finalmente dif-
fondendo una nuova culwu-

mentano moltissimo I'attrat-
tivitd». Atal propositovadet-
to che Dedagroup Business
Solutions fa parte di un grup-
po che mira a fare della for-
mazione un elemento cen-
trale nella propria strategia
di crescita, tanto da aver da-

L
e Bellinzonae Conta (adestra)

sosoluzionidi comunicazio-
ne e marketing, sugporta le
imprese nell'identificazione
dei fattori critici e di succes-
so per favorire un migliore
posizionamento competiti-
vo nei confronti dei concor-
rent.



